denepanbHOE areHTCTBO MO PHIOOIOBCTBY
DenepanbHOE FOCYAAPCTBEHHOE OIOKETHOE 00Pa30BaTEIbHOE YUPEKACHUE
BbICLIIEr0 00pa30BaHUs
«KanMHuHIpaICKuil rOCY1apCTBEHHBIN TEXHUYECKUN YHUBEPCUTET

(®I'BOY BO «KI'TV»)

YTBEPXIAIO
Jlupexrop HHCTUTYTA

[LOKYMEHT NOAANNCAH NEKTPOHHOM NOANUCIO
@®rB0Y BO aKIrTY»
CBEJIEHNA O CEPTUOUKATE 3N
Ceprubnsar.
683 3¢ 2515037 ea 75 a9 ¢9 15 11 86 78 7+ Y
Bragerew;  MHauaKaHaH AnbGepT TypreHoBuy
e

Aevicreutenen: ¢ 29.08.2024 no 22.11.2025

@DOH/I OLIEHOYHBIX CPEJCTB
(mpusokeHue K pabodeii mporpaMmme JUCIUTLTHHBI)
«IEJIOBBIE 1 HAYYHBIE KOMMYHUKAIINU HA UHOCTPAHHOM S3BbIKE»

OCHOBHOM npogdeccruoHanbHOM 00pa30BaTebHON MPOTrPaMMbl MarucTpaTyphbl
10 HANPaBJICHUIO OJrOTOBKU
38.04.08 PUHAHCBI U KPEIUT

[Tpoduns nporpammsl
«YIIPABJIEHUE KOPIIOPATUBHBIMH ®UHAHCAMMN»

NHCTUTYT OTpaciIeBOM YKOHOMUKH U YIIPABIICHUS
PA3PABOTYHMK Kaeapa HHOCTPAHHBIX S3bIKOB




1 PE3YJIbTATBI OCBOEHUA JUCHHUITJINHBI

1.1Pe3ynbTaThl OCBOCHUS AUCITUTUIMHBI

Tabmuia 1 — IlmaHupyeMble pe3yiabTaThl OOYYCHHUS I10 AMCIUILIMHE, COOTHECCHHBIC C

YCTAaHOBJICHHBIMH KOMIICTCHIUAMU

Ko n nHaumenoBanue
KOMIIETEHIIUUA

JucuuniamHa

PesynbpraTel 00yuenus (BiajaeHus,
YMEHMSI U 3HaHMSI), COOTHECEHHBIE C
KOMIETEHIIUSMHU

YK-4  CnocoGeH  mpHUMEHSTbH
COBPEMEHHbIE KOMMYHHUKATHUBHBIE
TEXHOJIOTUM, B TOM 4YHCIE Ha
MHOCTPaHHOM(BIX) sI3bIKe(axX), M
aKaJIeMUIEeCKOTO "
PO EeCCHOHAIBHOTO

B3aNMOJICHCTBHSA

JlenoBeie H
Hay4HbIE
KOMMYHUKAI[UU Ha
WHOCTPAaHHOM
SI3BIKE

3namo:
- JIGKCUYECKUH TPOPECCHOHAIBHBIA U
HAy4YHBII MHHHUMYM, OO€CIEeUMBAIOLINIT
KOMMYHHKAIMIO YCTHOTO OOLLICHMS;

- rpaMMaTHYECKHE MOJIENH u
KOHCTPYKLIMHU, ONPEJCIICHHbIE IPaBUIIa,
oOecrnieunBaroIye rpaMOTHOE
COCTaBJICHUE U HaIUCaHUE NHCbMa Ha
po¢eCCHOHATIBHYIO, Hay4YHYIO
TEMaTHKY.

- Ymems:

- CUCTEMATUYECKU

CIICAUTD 3a

MHOS3BIYHOU Hay4HOU 51
npodeccuoHanbHOM  MHGpOpMaluen 1o
COOTBETCTBYIOIIEMY MPODUIIIO;

- YdTaTh W TIOHMMAaTh 3apyOeKHBIC
NEPBOMCTOUYHUKU o CBOEMY
HaMpaBJICHUIO TMOATOTOBKU M H3BIEKaTh
U3 HUX HEOOXOJIMMbIE CBEJICHMS;

- opopMIIATH MOJyYEHHYIO
uHpopMmaIio B yI00HYIO TUTSt
MoJIb30BaHus (popMy B BHIE aHHOTAIWH,
MepeBOJIOB, peepaToB U T.I1.;

- BecT Oeceny Ha WHOCTPAHHOM SI3bIKE,
CBA3aHHYIO C TpodeccHuen,

paboToii ¥ TOBCETHEBHOM JKU3HBIO

Hay4YHOH

Brnaoemy:

- CBSI3aHHOM JUAIOTUYECKOM u
MOHOJIOTHYECKOMH peubro c
HCIOJIb30BaHUEM HauoOoee
YHIOTPEOUTETHHBIX JIEKCUKO-

rpaMMaTH4€CKuX CpE€ACTB B OCHOBHBIX

KOMMYHHKATHBHBIX CUTYyaIHsIX
npodeccHoHaTbHO-HAYYHOTO u
00111€0BITOBOrO OOIIECHHS; - HaBBIKAMU

MOHWMAaHHMsI, HM3BJICYCHHSA M 00pabOTKH

uHpOpMallUM W3 JIUTEpaTypsl  Ha
PO eCCHOHATBHYIO u
MpoeCCHOHAIBHYIO TEMATHKY;,

- HaBbIKaMH COCTAaBJICHHA KW HaIIMCaHUA

Hay4yHO-




Ko n HaumeHnoBanue
KOMIIETEHIIUU

JucuuniamHa

Pesynbrarel 00yueHus (BrajgcHus,

YMEHMSI U 3HaHMSI), COOTHECEHHBIE C

KOMIICTCHIIUAMUA

dakca, ciry’)keOHOTo muchMa (CITy:KeOHOM

3aMKMCKH), TOKJIAJIa.

1.2. K oLleHOUHBIM CpeACcTBaM TEKYIIETO KOHTPOJIS YCIIEBAEMOCTH OTHOCSATCS:

- TCCTOBLIC 3a/IaHUSA OTKPBITOTO U 3aKPBITOTO THUIIOB;

- 3a7IaHUS TI0 KOHTPOJIBHOU paboTte (11t 3a09HON (hOPMBI 00YUEHU).

K OLCHOYHBIM CpCACTBAM IJIA HpOMe)KYTOqHOfI aTTCCTAallM OTHOCATCA:

- 3aJlaHvs MO0 JUCHOUIINIMHE, NMPCACTABJIICHHBLIC B BHUAC TCCTOBBIX 38,I[21HI/Iﬁ 3aKpLITOr0 U

OTKPBITOI'O THUIIOB.

HpOMe)KYTO‘IHaH arrecralus MNpoXOAUT II0 pe3yjibTaTaM MPOXOXKACHUS BCEX BUAOB

TCKYLICTO KOHTPOJIA YCIICBACMOCTH. B oTnenbHBIX crydasax (HpI/I HC IPOXOXKICHHU BCEX BHIO0OB

TCKYLICTO KOHTpOJISI) MPOMECIKYTOYHAA aTTeCTAallUsd MOXKCT OBITH IIPOBCACH B BUC TCCTUPOBAHUS.

1.2 Kpurepuu OIEeHKH pe3yabTaTOB OCBOCHUS TUCIUILIMHBI

yHI/IBepCaJ'ILHaH CUCTCMa OLICHHUBAHUA PE3YJIbTATOB 06yquI/151 BKJIIOYAEeT B €e0s CHUCTEMBI

OIICHOK: 1) COTIIUYHO», «XOpPOIIO», «YAOBJIICTBOPUTCIIBHO», «HCYHOBJICTBOPHUTCIBHOY, 2)

«3a4TeHOy», «HE 3auTeHo»; 3) 100 — OGayTbHYIO/TPOLEHTHYIO CUCTEMY U TPABWIO TEpPeBOAa

OLICHOK B IIATUOAJIBHYIO cucTeMy (Tali. 2).

Ta6Jmua 2 — Cucrema OLCHOK U KPUTCPHHU BBICTABJICHUS OLICHKHU

Cucrema 2 3 4 5
OLICHOK 0-40% 41-60% 61-80 % 81-100 %
«HEYTOBJICTBOPHUTEJIb | KYAOBJIETBOPHT
HO» CLHON «XOPOILIO0» «OTJINYHOY
Kpurepuii «HE 324YTEHO0» «3a4TEHO»
1 Cucremuocth | Obnamaer O6namaer O6mamaer wHabopom | Obmamgaet
¥ MOJTHOTA YaCTHYHBIMHU U | MUHUMaJIbHBIM | 3HAHUH, MOJTHOTOM  3HAHWIA
3HAHUI B Pa3pO3HEHHBIMH HabopoM JIOCTaTOYHBIM  JIJISL | ¥ CUCTEMHBIM
OTHOILIIEHUH 3HAHUSAMH, KOTOpPBIC | 3HAHUIA, CHUCTEMHOI'0 B3IVIA[a | B3MJIAIOM Ha
H3y4aeMbIX HE MOXET Hay4yHO- | HEOOXOJUMBIM | Ha M3y4aeMblil | U3y4aeMbIil 0ObEKT
00BEKTOB KOPPEKTHO CBSI3BIBATh | ISl CUCTEMHOTO | OOBEKT
MeXay coOOi (TONBKO | B3MIAA Ha
HEKOTOPbIE U3 | U3ydaeMbIi
KOTOPBIX MOXET | OOBEKT
CBSI3BIBATh MEXITY
co0oit)
2 Pabora ¢ He B cocrosgHun | Moxker HalTu | Moxer Halitn, | Moxer HalTH,
uHpopManueii | HAXOAWUTH HEO0XONUMYIO WHTEPIIPETUPOBATh U | CHCTEMAaTU3UPOBAT
HE00XONMYIO WHPOPMAITUIO B | CHCTEMAaTH3UpPOBAaTh | b  HEOOXOIAMMYIO
nHpopMaIuio, MO0 B | paMKax HEOOXOIUMYIO uHGOPMAITHIO, a
COCTOSHHHM HaXOJUTh | MIOCTABJIICHHOM nH(OpPMAITUIO B | Takxke BBISIBUTh
OTJIENbHbIC 3aa4n pamKax HOBBIE,
(hparmMeHTHI [IOCTaBJIEHHOU JIOTIOJTHUTENNbHBIC
rH(pOpMaIUu B 3a/1aun HWCTOYHUKHU




Cucrema 2 3 4 5
OLICHOK 0-40% 41-60% 61-80 % 81-100 %
«Heysz.nHe;I)sopnTenb «ynoeljie:(i?p"T «XOPOIIO0» «OTJINYHO
Kpurepuii «HE 324TEHO» «324YTEHO»
paMKax IOCTaBICHHON nHpOpMALUI B
3a/1a4n pamKax
MTOCTaBJICHHOM
3a1a41
3 Hayunoe He wmoxer ogpenmats |B  cocrosnum | B coctossHuu | B COCTOSIHUH
OCMBICJICHHE Hay4yHO KOPPEKTHBIX | OCYLIECTBIATH OCYIIECTBIIATh OCYIIECTBIIATh
H3y4aemMoro BBIBOJIOB 13 | HAy4yHO CUCTEMAaTUYECKUM U | CHCTEMaTHYECKUH
sIBJICHMH S, AMEIONINXCA Yy HETO | KOPPEKTHBII Hay4YHO KOPPEKTHBIN | U Hay4YHO-
npouecca, CBEJCHHUM, B | aHAIU3 aHanu3 KOPPEKTHBIH
o0beKTa COCTOSIHUH MPEIOCTaBIEHH | MPeIOCTaBICHHON aHaIIN3
MIPOaHAIU3UPOBATh oif uaopmMaru | napopMauuy, MIPENOCTABIEHHON
TOJIBKO HEKOTOpBIE W3 BOBJIEKACT B | naH(opManyu,
MMEIOLINXCA Yy Hero HCCIIEJIOBaHNE HOBbIE | BOBJEKAET B
CBEJCHUU peneBaHTHBIE 3ajjaue | UCCIIeJIOBaHUE
JlaHHbBIE HOBBIE
peleBaHTHEBIE
IIOCTaBJICHHON
3a1ade JTaHHBIE,
MpeaIaraeT HOBBIE
pakypcsl
IIOCTAaBJIICHHON
331241

2 OIEHOYHBIE CPEIACTBA I TEKYIIEM W TNPOMEXYTOYHOHN
ATTECTALIUHU
Kommnerennus YK-4: Crioco6eH NpuMeHSITh COBPEMEHHBIE KOMMYHHKATUBHBIE TEXHOJIOTHUH, B TOM
Yucla€ Ha HMHOCTpaHHOM(BIX) s3bIKe(ax), [UI  aKaJAeMHYECKOTO M TPOo(ecCHOHATBHOTO

B3aUMOICHUCTBUS.

TecToBBIE 3a1aHUA OTKPbITOI'O THIIA

1. Complete the sentence:
who start and run businesses by themselves do not have to manage other people

OtBer: entrepreneurs

2. Study the definition and complete the sentence:

isan expert who studies the relationship between a society's resources and its

production or output.
OtBer: an economist

3. Study the definition and complete the sentence:
We can make a that management is both a science and an art.
OtBet: conclusion.

4. Study the definition and complete the sentence:



is a macroeconomic measurement used by analysts to understand current and future
economic activity and opportunity.
OTtBet: an economic indicator

5. Study the definition and complete the sentence:

The management is advertised with very specific requirements concerning education and
experience.

OrtBert: position
6. Open the brackets, use the proper verb form:

A lack of communication skills (to be) one of the most common complaints levelled at
scientists.

OrtBer: IS
7. Open the bracket, use the proper tense form:

I (to participate) in a meeting made up of leaders of various professional organizations in
Chicago last week.

Otsert: participated

8. Open the brackets, use the proper verb form:
The first goal (to relate) to content.
Otsert: is related

9. Open the brackets, use the proper verb form:
And finally, youneed __ (to learn) to think on your feet.
Otsert: to learn

10. Open the brackets, use the proper verb form:
Our discussion just (to start).
Orteer: has started

11. Study the definition and complete the sentence:

a large official meeting, usually lasting for a few days at which people wuth the same

work or interests come together.
Orter: a conference

12. Study the definition and complete the sentence:

a person who is chosen to re[present a group of people and vote and make decisions for

them, for example at the conference.
Orteet: delegate

13. Study the definition and complete the sentence:

a place where people meet for the organized event, f.e. a concert or conference

Orteert: venue

14. Study the definition and complete the sentence:



a person who has a position with less authority and power than sb else in an
organization.
Otset: subordinate
15. Study the definition and complete the sentence:
a person or an organization that buys sth from a shop, store or business.
OTtBeT: customer
16. Study the definition and complete the sentence:
an owner of shares in a company or business.
Otset: shareholder
17. Study the definition and complete the sentence:
a plan that lists all the work that you have to do and when you must do each thing.
Otget: schedule

18. Read the text and find out what panel discussions are: Panel Discussions are

Panel Discussions

Panel discussions at conferences are a useful way to trigger an exchange of viewpoints among
experts, either with prepared statements or in response to questions from the audience. Because
they involve on-the-spot interaction, they are more difficult to prepare for than presentations.
Because they may involve divergence of viewpoints and possibly competition for speaking time,
they are also more difficult to manage than the normal questions at the end of a presentation.
Panels are teams. Whether or not panelists agree on all issues, they can and should work together to
create an interesting discussion for the audience. If you are a panelist, play the part — prepare well
and participate well. If you are the moderator, direct your team well, from the beginning of the
session to the end.
OrtBert: a useful way to trigger an exchange of viewpoints

19. Given what you ve learned from the text “Panel Discussions”, complete the sentence:
Panel Discussions involve on-the-spot
Otgert: interaction

20. Given what you’ve learned from the text “Panel Discussions”, complete the sentence:
Panels are
OTtBer: teams

21. Given what you've learned from the text “Panel Discussions”, complete the sentence:
Panel Discussions are also more difficult to than the normal questions at the end of a
presentation.
OTtBeT: manage

22. Given what you 've learned from the text “Panel Discussions”, complete the sentence:

If you are the direct your team well, from the beginning of the session to the end.



Otser: moderator
23. Given what youve learned from the text “Panel Discussions”, complete the sentence:
Panelists should work together to create an interesting

OTtser: discussion

TecToBbIE 3aJaHUA 3aAKPbLITOr0 THIIA

24. Match the two parts to make typical sentences from the introduction.

1. Firstly A to define what exactly we mean by ...

2. We'll finish off B I’m going to look at...

3. I’d like to take a minute or two C I'd like to say a few things about...

4. I’ve got quite a lot to get through, D please do not hesitate to ask

5.1 have divided my talk E with a question and answer session.

6.1f you have any questions F so I’d appreciate it if you kept your

questions until the end of the presentation.

7.And in this part of my presentation G I'll be showing you some data/charts/tables

8. To begin with H into the following main areas: ...

Otser: 1B,2 E, 3A, 4F, 5H, 6D, 7G, 8C
25. Put the parts of a Checklist for opening a speech (a —f) in the correct order:

Explain why your topic is important for the audience.

Say when you’ll be dealing with each point.

State your topic.

Introduce yourself.

Outline the structure of your talk.

Welcome the audience.

Let the audience know how you’re organizing the presentation (handouts, questions, etc.).

«Q —hDd® O O T D

Oteer: f,d,c,a,e,b, g

26. Choose the phrase from the second column which you believe answers each question from
the first column.

1. Another way to say that 'l didn't hear a. That's an interesting point
what you said', is

2. Another way to say that you don't b. Now if there are any questions, |
have the information/details with you, would be pleased to answer them
is

3. A polite phrase to confirm if your c. Would you mind repeating it again




answer is good for the questioner, is

4. A polite phrase that says ‘it will take d. The short answer
too much time to answer’, is

5. A phrase that compliments the e. That’s a good question
question that has been asked, is

6. A way of answering a question in a f. 1'would be pleased to forward it to you
few words or sentences, is

7. A formal/polite way of saying 'l will g. Would take a long time to explain
send it to you', is

8. A phrase that compliments a comment h. Does that answer your question
or suggestion that has been asked as a
question, is

9. A phrase that tells people that they can i. Idon’thave it in hand
start to ask questions, is

10. A politer way of saying '‘can you j. 1 did not quite catch that
repeat that?', is

Oreer: 1}, 2i, 3h, 4 g, 5e, 6d, 7f, 8a, 9b, 10c

27. Re-order this conversation between Milan and Makareta.

a.
b.

Makareta: No, it’s my first time. It seems nice though. Not that I’ve been out much.
Makareta: Yes, that sounds good. Look, sorry, Milan, but I have to go. I said I’d meet a
friend to help her practice her talk. I’1l see you later on though.

Milan: So Makareta, have you been to Paris before?

Milan: How about you come out with us tonight? A group of us are going to go to a

restaurant.

OtBer: C, 4, d, b.

28. Choose the correct answer.

Their new product range challenge our market position, there is no question of it.

a. might
b. will
c. should

d. is going to

OTtBeT: b

29. Complete the dialog with the correct variant.

A: Would you like to 1 us for dinner after the meeting?

B: That’s kind of you, but I 2 have an early night.

I’m tired after the journey.
1 A.join
B participate

C agree

D present

2 a. will



b. could.
. am going to
d. have to
OtBer: 1A, 2cC
30. Complete the sentences with the correct answer from the options.
In many ways, the company DP looks like a typical local food company, with a simple 1
and2___ customer base.
1a prototype b catalyst cconcept dway
2 arelible b dynamic coriginal d strong
OTtBer: 1c, 2a
3 TUIIOBBIE 3AJIAHUSA HA KOHTPOJIBHYIO PABOTY
Y4yeOHBIM INIAHOM AJid CTYACHTOB 3a0YHOTO OTHACJICHHUA NPEAYCMOTPCHO BBIITOJIHCHUC
OJIHOM KOHTpPOJBbHON PabOTHI.
3amaHusi KOHTPOJIbHOM pabOThl HaNpaBJIeHbl Ha pa3BUTUE W KOHTPOJb JIEKCHUKO-
T'paMMAaTHYCCKUX W KOMMYHUKATHBHBIX MHOSA3BIYHBIX HABBIKOB.
IlonoxurensHas OLCHKa <«BauTCHO» BBICTABJIACTCSA IIPpU IIPAaBHUJIbHOM BBIIOJIHCHHUHA 2/ 3
COJIEpXKAIINXCS B KOHTPOJIBHOM paboTe 3a1aHuil.

Tunosble 3agaHust U1 BHITOJHEHUSI KOHTPOJIbHOM padoThl NPUBEACHBI HIKE!

I. Complete the following company profile with either the presentperfect or past

simple tense of the verb in brackets.

Procter and Gamble *has been (be) in the soap business since William Procter and James
Gamble ? (form) their partnership in 1837. In order to raise capital for expansion,
the partners > (set up) a corporate structure in 1890, with an appointed president at
the helm (y pymst) of the company. It * (undergo) further restructuring in 1955, with the
creation of individual operating divisions to better manage their growing lines of products.
John E. Pepper® (lead) the company since 1995, when he was elected Procter &
Gamble's ninth Chairman and Chief Executive Officer. The same year, the company °

(move) from managing the business under two geographic areas, US and International, to four

regions - North America, Latin America, Asia, and Europe/Middle East/Africa.

lvory soap, which”  (become) a common household name, (come) onto the
market in 1879. With the introduction and instant success of Tide laundry detergent in 1946,
Procter & Gamble ° (embark) on a strategy of rapid growth into new product lines
as well as new markets around the world. The firm's commitment to innovation in
technology * nappy which they *?

the product that **




(help) Tide to remain over the years. Perhaps (have) the greatest impact, however, is
their  single Pampers, the disposable (launch) in 1961.
largest brand

As a result of their aggressive expansion policy, Procter & Gamble sales

13 (reach) $10 billion in 1980. Since then the company ** (quadruple) the

number of consumers it can serve with its brands - to about five billion people around the
world. In 1998 sales *° (rise) to $37.2 billion.

1. Read the following sentences describing changes and decide if the verb or
noun underlined is correct or incorrect. If it is incorrect, make the

correction.

1. Domestic sales of disposable nappies have raised over last year. risen (or increased / gone

up)

2. The consolidation of product development operations in Asia brought about a reduce in

the research and development staff.

3. There was a rapid grow in the lines of products after the creation of individual operating

divisions.

4. The successful worldwide marketing campaign rose Tide laundry detergent sales
dramatically.

5. With the introduction of refill packs for liquid laundry detergents, packagingwas

reduced by 85 per cent.

6. Consumption of traditional cotton nappieshas dropped dramatically since the

introduction of the disposable nappy.

11 You are looking for a job. Write a reply to the next advertising.
Job opportunity: Sales manager.
Prestigious western company seeks a sales manager. The most important thing, it is your
responsibility to contact with people. The starting salary of $15.000 will be reviewed after a three-
month probationary period.
Main requirements: PC literate, PR supporting, fluent English, age 20-25, work experience for at
least 2 years, your wish to work.



Please fax (099 22 33 00) your resume to Mr. Brown, Personnel Manager.



IV Match the words with their corresponding definitions.

1 an innovation a a planned series of actions

2 a patent b main offices

3 diversification c a place or address

4 arange d the introduction of a new idea

5 headquarters e a selection of series

6 a location f making different types of products

7 a strategy g an agreed course of action

8 a policy h the right to make or sell an invention

V Complete the boxes with the words and expressions from thelist below that are most

commonly associated with each theme.

Interviewing Franchising Company structure
ad royalty fee chain operations manual
cover letter division search firm  superior

advertising fee front end fee R&D employment contract



Hemeukmuii si3bik. TecToBbIE 321aHU OTKPBITOIO THIIA:
1. Vervollstindigen Sie den Satz:

wer ein Unternehmen selbst griindet und fiihrt, muss keine anderen Menschen
managen.

Otset: Unternehmer
2. Studieren Sie die Definition und vervollstindigen Sie den Satz:

umfasst die Prozesse oder Funktionen der Planung, Organisation, Leitung und
Kontrolle.

Ortger: Verwaltung

3. Lernen Sie die Definition und vervollstindigen Sie den Satz:
Wir kénnen eine machen, dass Management sowohl eine Wissenschaft als auch eine
Kunst ist.

Ortger: Schlussfolgerung.
4. Studieren Sie die Definition und vervollstindigen Sie den Satz:

Fiir Studenten, die sich fiir Management-Trainee-Programme in grofen Unternehmen
interessieren, ist ein Master in Business Administration (MBA) eine tibliche
Voraussetzung.

Orser: Abschluss
S. Studieren Sie die Definition und vervollstindigen Sie den Satz:

Das Management wird mit sehr spezifischen Anforderungen an Ausbildung und
Erfahrung ausgeschrieben.

6. Offnen Sie die Klammern und verwenden Sie die richtige Verbform:

Mangelnde Kommunikationsfahigkeit (sein) eine der haufigsten Beschwerden, die an
Wissenschaftler herangetragen werden.

Ortger: ist
7. Offnen Sie die Klammer, verwenden Sie die richtige Zeitform:
Ich (teinehmen) an einem Treffen von Fiithrungskriaften verschiedener

Berufsverbédnde in Chicago letzte Woche... .
Otset: nahm teil
8. Offnen Sie die Klammern, verwenden Sie die richtige Verbform:

Das erste Ziel (sein) sich auf den Inhalt beziehen.

Ortger: ist
9. Offnen Sie die Klammern, verwenden Sie die richtige Verbform:
Und schlielich musst du (lernen), auf deinen FiiBen zu denken.

Ortser: lernen



10. Offnen Sie die Klammern und verwenden Sie die richtige Verbform:
Unsere Diskussion jetzt (beginnen).

Otser: hat begonnen

11. Studieren Sie die Definition und vervollstindigen Sie den Satz:

ist ein groBes offizielles Treffen, das in der Regel einige Tage dauert und bei dem
Menschen mit der gleichen Arbeit oder den gleichen Interessen zusammenkommen.

Ortger: eine Konferenz
12. Studieren Sie die Definition und vervollstindigen Sie den Satz:

ist eine Person, die gewihlt wird, um eine Gruppe von Menschen zu vertreten und
fiir sie abzustimmen und Entscheidungen zu treffen, zum Beispiel auf einer Konferenz.

Ortger: Delegierter
13. Studieren Sie die Definition und vervollstindigen Sie den Satz:

ist ein Ort, an dem sich Menschen zu einem organisierten Ereignis treffen, z. B. zu
einem Konzert oder einer Konferenz

Ortser: Veranstaltungsort
14. Studieren Sie die Definition und vervollstiindigen Sie den Satz:

ist eine Person, die in einer Organisation eine Position mit weniger Autoritit und
Macht als jmd. hat.

Ortger: Untergeordneter
15. Studieren Sie die Definition und vervollstindigen Sie den Satz:

ist eine Person oder eine Organisation, die etwas in einem Geschéift, Laden oder
Betrieb kauft.

Otgert: Kunde
16. Studieren Sie die Definition und vervollstindigen Sie den Satz:
ist ein Eigentiimer von Anteilen an einem Unternehmen oder einer Firma.
OtBet: Aktiondr
17. Studieren Sie die Definition und vervollstindigen Sie den Satz:

ist ein Plan, in dem alle Arbeiten aufgelistet sind, die man zu erledigen hat, und wann
man sie erledigen muss.

Ortser: Zeitplan

18. Lesen Sie den Text und finden Sie heraus, was Podiumsdiskussionen sind:
Podiumsdiskussionen sind

Podiumsdiskussionen

Podiumsdiskussionen auf Konferenzen sind ein niitzliches Mittel, um einen Meinungsaustausch
zwischen Experten anzuregen, entweder mit vorbereiteten Erkldrungen oder als Antwort auf



Fragen aus dem Publikum. Da sie eine Interaktion vor Ort erfordern, sind sie schwieriger
vorzubereiten als Priasentationen. Da sie zu unterschiedlichen Standpunkten und mdéglicherweise
zu einem Wettbewerb um die Redezeit fiihren kdnnen, sind sie auch schwieriger zu handhaben
als die normalen Fragen am Ende einer Présentation.

Podiumsdiskussionen sind Teams. Unabhingig davon, ob die Diskussionsteilnehmer in allen
Fragen {ibereinstimmen oder nicht, konnen und sollten sie zusammenarbeiten, um eine
interessante Diskussion fiir das Publikum zu schaffen. Wenn Sie ein Podiumsteilnehmer sind,
spielen Sie die Rolle - bereiten Sie sich gut vor und nehmen Sie gut teil. Wenn Sie der Moderator
sind, leiten Sie Ihr Team gut, vom Beginn der Sitzung bis zum Ende.

Ortger: eine niitzliche Methode, um einen Meinungsaustausch anzuregen

19.  Vervollstindigen Sie den Satz mit dem, was Sie aus dem Text
»Podiumsdiskussionen* gelernt haben:

Podiumsdiskussionen finden vor Ort statt
Ortser: Interaktion

20. Vervollstindigen Sie den Satz nach dem, was Sie im Text ,,Podiumsdiskussionen
gelernt haben:

Podiumsdiskussionen sind
OtBet: Teams

21.  Vervollstiindigen Sie den Satz unter Beriicksichtigung dessen, was Sie aus dem Text
»Podiumsdiskussionen* gelernt haben:

Podiumsdiskussionen sind auch schwieriger zu als die normalen Fragen am Ende
einer Prisentation.

OrtBer: verwalten

22.  Vervollstindigen Sie den Satz mit dem, was Sie aus dem Text
»Podiumsdiskussionen“ gelernt haben:

Wenn Sie der sind, leiten Sie Ihr Team gut, vom Beginn der Sitzung bis zum Ende.
OtBet: Moderator

23.  Vervollstindigen Sie den Satz mit dem, was Sie aus dem Text
»Podiumsdiskussionen“ gelernt haben:

Die Diskussionsteilnehmer sollten zusammenarbeiten, um eine interessante Zu
erstellen.

Otset: Diskussion
TeCTOBLIe 3aJaHudA 3aKprTOF0 TUIIA.

24.  Ordnen Sie die beiden Teile zu, um typische Sitze aus der Einleitung zu bilden.

1. Erstens A um zu definieren, was genau wir mit ...
meinen.

2. Wir schlieBen ab B werde ich mir ... ansehen.




3. Ich wiirde gerne eine Minute oder zwei
nehmen

C ein paar Dinge iiber ... .

4. Ich muss noch eine ganze Menge erledigen,

D zdgern Sie bitte nicht.

5.ich habe meinen Vortrag ...aufgeteilt

E mit einer Frage- und Antwortrunde.

6.falls Sie Fragen haben

F ich wire Thnen dankbar, wenn Sie Ihre
Fragen bis zum Ende des Vortrags aufheben
wiirden.

7.und in diesem Teil meiner Prasentation

G werde ich Ihnen
Daten/Diagramme/Tabellen zeigen, ...

einige

8. Beginnen mochte ich mit

H in die folgenden Hauptbereiche

Otser: 1B, 2 E, 3A, 4F, 5H, 6D, 7G, 8C

25.
Reihenfolge:

Bringen Sie die Teile einer Checkliste zur Eroffnung einer Rede (a - f) in die richtige

a Erkldre, warum dein Thema fiir die Zuhorer wichtig ist.

b Sagen Sie, wann Sie auf die einzelnen Punkte eingehen werden.

¢ Nennen Sie Ihr Thema.
d Stellen Sie sich selbst vor.
e Skizzieren Sie die Struktur lhres Vortrags.

f Begriiflen Sie die Zuhorer.

g Teilen Sie den Zuhoérern mit, wie Sie die Prisentation gestalten werden (Handouts, Fragen

USW.).

Oreer: f,d,c,a,e,b, g

26.
aus der ersten Spalte beantwortet.

Wiihlen Sie den Satz aus der zweiten Spalte aus, der Ihrer Meinung nach jede Frage

1. Eine andere Art zu sagen, dass ,,ich | a. Das ist ein interessanter Punkt
nicht gehort habe, was Sie gesagt haben®, ist
2. Eine andere Art zu sagen, dass Sie die | b. Wenn Sie Fragen haben, wiirde ich sie

Informationen/Details nicht dabeihaben, ist

gerne beantworten

3. Eine hofliche Formulierung, um zu
bestdtigen, dass Ihre Antwort fiir den
Fragesteller gut ist, ist

c. Wirden Sie das bitte noch einmal
wiederholen?

4. Eine Hoflichkeitstloskel, die besagt,
dass die Beantwortung zu viel Zeit in
Anspruch nehmen wiirde, ist

d. Die kurze Antwort

5. Eine Formulierung, die die gestellte
Frage ergénzt, ist

e. Das ist eine gute Frage




6. Eine Art, eine Frage in wenigen | f. Ich wiirde sie gerne an Sie weiterleiten
Worten oder Sidtzen zu beantworten, ist

7. Eine formliche/hofliche Art zu sagen | g. Es wiirde lange dauern, das zu
,,Jch werde es Thnen schicken®, ist erklaren
8. Ein Satz, der eine Bemerkung oder | h. Ist Ihre Frage damit beantwortet?

einen Vorschlag, der als Frage gestellt wurde,
erginzt, ist

9. Eine Formulierung, die den Leuten | i. Ich habe es nicht in der Hand
sagt, dass sie anfangen konnen, Fragen zu
stellen, ist

10.  Eine hoflichere Art zu sagen ,,K6nnen | j. Ich habe das nicht ganz verstanden
Sie das wiederholen?* ist

Otsert: 1j, 2i, 3h, 4 g, 5e, 6d, 7f, 8a, 9b, 10c
217. Ordnen Sie dieses Gesprich zwischen Milan und Makareta neu.

a. Makareta: Nein, das ist mein erstes Mal. Es scheint aber nett zu sein. Nicht, dass ich viel
unterwegs gewesen ware.

b. Makareta: Ja, das klingt gut. Es tut mir leid, Milan, aber ich muss gehen. Ich habe gesagt,
ich treffe mich mit einer Freundin, um ihr beim Uben ihrer Rede zu helfen. Wir sehen uns aber
spater wieder.

C. Milan: Also, Makareta, warst du schon einmal in Paris?

d. Milan: Wie wére es, wenn du heute Abend mit uns ausgehst? Eine Gruppe von uns geht
in ein Restaurant.

OrtBerT: C, a, d, b.
28.  Wiihlen Sie die richtige Antwort.

Ihre neue Produktpalette unsere Marktposition herausfordern, das steht auf3er
Frage.

a. konnte

b. wird

c. sollte

d. wird

Otger: b

29.  Vervollstindigen Sie den Dialog mit der richtigen Variante.
A: Mdchten Sie 1 uns nach dem Treffen zu Abend essen?
B: Das ist nett von Ihnen, aber ich 2 friih ins Bett.

Ich bin miide von der Reise.

1 A. teilnehmen



B teilnehmen
C zustimmen
D anwesend
2 a. wird
b. konnte.
c. werde ich
d. miissen
Otsert: 1A, 2 ¢C
30.  Vervollstindigen Sie die Séitze mit der richtigen Antwort aus den Optionen.

In vielerlei Hinsicht sient das Unternehmen DP wie ein typisches lokales
Lebensmittelunternehmen aus, mit einem einfachen 1 und 2 Kundenstamm.

1 a Prototyp b Katalysator ¢ Konzept d Weg
2 a verldsslich b dynamisch c originell d stark

OTtBer: 1¢, 2a

KonTposbHas padoTa no HeMeKOMY SI3BIKY

l. Vervollstindigen Sie das folgende Firmenprofil entweder mit dem Priisens oder dem
Perfekt des Verbs in Klammern.

Procter and Gamble (sein) im Seifengeschift titig, seit William Procter und James
Gamble im Jahr 1837 eine Partnerschaft (griinden). Um Kapital fiir die Expansion zu beschaffen,

(griinden) die Partner 1890 eine Unternehmensstruktur mit einem ernannten Présidenten an der
Spitze des Unternehmens. Es 4 (werden) 1955 weiter umstrukturiert, indem einzelne
Geschiftsbereiche geschaffen wurden, um die wachsenden Produktlinien besser verwalten zu
konnen. John E. Pepper 5 (leiten) das Unternehmen seit 1995, als er zum neunten Chairman und
Chief Executive Officer von Procter & Gamble gewihlt wurde. Im selben Jahr wurde das
Unternehmen (umziehen) von der Verwaltung des Geschifts in zwei geografischen Gebieten,
USA und International, zu vier Regionen - Nordamerika, Lateinamerika, Asien und
Europa/Naher Osten/Afrika.

1879 (kommen) die Elfenbeinseife auf den Markt, die zu einem allgemein bekannten Namen
wurde. Mit der Einfiilhrung und dem sofortigen Erfolg des Waschmittels Tide im Jahr 1946
(beginnen) Procter & Gamble mit einer Strategie des schnellen Wachstums in neue Produktlinien

und neue Mirkte auf der ganzen Welt. Das Engagement des Unternehmens fiir Innovationen in
1961.

Infolge ihrer aggressiven Expansionspolitik (erreichen) Procter & Gamble den Umsatz

Milliarden Dollar im Jahr 1980. Seitdem hat das Unternehmen die Zahl der Verbraucher, die es
mit seinen Marken bedienen kann - auf etwa funf Milliarden Menschen in der



Welt (vervierfachen). Im Jahr 1998 (steigen) der Umsatz auf 37,2 Milliarden Dollar.

1. Lesen Sie die folgenden Siitze, die Verinderungen beschreiben, und entscheiden Sie,
ob das unterstrichene Verb oder Substantiv richtig oder falsch ist. Wenn es falsch ist,
korrigieren Sie es.

1. Der Inlandsabsatz von Wegwerfwindeln ist im letzten Jahr gestiegen. (oder gestiegen /
gestiegen)

2. Die Konsolidierung der Produktentwicklungsaktivititen in Asien fiihrte zu einer
Verringerung des Forschungs- und Entwicklungspersonals.

3. Die Produktlinien sind nach der Schaffung einzelner Geschiftsbereiche rasch gewachsen.

4. Die erfolgreiche weltweite Marketingkampagne steigernte den Absatz von Tide-
Waschmitteln dramatisch.

5. Mit der Einfilhrung von Nachfiillpackungen fiir Fliissigwaschmittel konnte die
Verpackung um 85 Prozent reduzieren werden.

6. Der Verbrauch von traditionellen Baumwollwindeln ist seit der Einfithrung der
Wegwerfwindel drastisch zuriickgehen.

IIT Sie sind auf der Suche nach einem Job. Schreiben Sie eine Antwort auf die nichste
Anzeige.

Stellenangebot: Verkaufsleiter/in.

Renommiertes westliches Unternehmen sucht einen Verkaufsleiter. Das Wichtigste ist, dass Sie
die Verantwortung fiir den Kontakt mit Menschen tragen. Das Anfangsgehalt von 15.000 $ wird
nach einer dreimonatigen Probezeit tiberpriift.

Wichtigste Anforderungen: PC-Kenntnisse, PR-Unterstiitzung, flieBendes Englisch, Alter 20-25
Jahre, mindestens 2 Jahre Berufserfahrung, Ihr Wunsch zu arbeiten.

Bitte faxen Sie (099 22 33 00) lhren Lebenslauf an Herrn Brown, Personalleiter.

IV Ordnen Sie die Worter den entsprechenden Definitionen zu.

1 eine Innovation a eine geplante Reihe von Mallnahmen
2 ein Patent b Hauptsitze

3 Diversifizierung c ein Ort oder eine Adresse

4 eine Reihe d die Einfithrung einer neuen Idee

5 ein Hauptsitz e eine Auswahl von Serien



6 ein Standort f die Herstellung verschiedener Arten von Produkten

7 eine Strategie g eine vereinbarte VVorgehensweise
8 eine Politik h das Recht, eine Erfindung zu machen oder zu
verkaufen

V Erginzen Sie die Kistchen mit den Wortern und Ausdriicken aus der folgenden Liste,
die am hiufigsten mit dem jeweiligen Thema in Verbindung gebracht werden.

Befragung Franchising Unternehmensstruktur

Anzeige
Vorgesetzter
Arbeitsvertrag
Abteilung
Suchfirma
FORSCHUNG UND ENTWICKLUNG
Front-End-Gebiihr
Anschreiben
Anzeigengebiihr
Nutzungsentgelt
Betriebshandbuch
Kette



4 CBEJIEHUA O @®OHAE OHLHEHOYHBbBIX CPEACTB H EIO
COI'JTIACOBAHUHA

@OoH/T OLICHOYHBIX CPEJCTB MJIs aTTeCTAllMU IO JUCHUIUIMHE «JlenoBble M HaydHbIE
KOMMYHHUKAIlUM Ha HMHOCTPAHHOM S3bIKE» MPEJCTAaBIsIeT COOONH KOMIIOHEHT OCHOBHOM
npodeccuoHanbHOM  00pa30BaTENbHONM  IPOrpaMMbl  MarucTpaTypbl [0  HamlpaBICHUIO
noaroroBku  38.04.08 ®uHaHCBI W  KpeaWT, MNPOPHIb MPOrpaMMbl  «YTIpaBJICHUE
KOPIIOPATUBHBIMU (PUHAHCAMMUY.

[IpenonaBarenb-pazpadorunk — Knemennora H.H., k.¢.H., morr.

@DOH/T OLIEHOYHBIX CPEJICTB PACCMOTPEH M OJJOOPEH 3aBeAyONINM Kadeapoil HHOCTPaHHBIX

SI3BIKOB.

3aBenyromas kadeapoi ‘/yf"’/ il I'.I1. Kodanona
&

@DOH/T OLIEHOYHBIX CPEJCTB PACCMOTPEH U 0JI00pEH 3aBeAyIoUIUM Kadeapoil SKOHOMHUKHU

u ¢unHancoB (mpotokos Ne 9 ot 14.05.2024r.).

3aBenyromuii kadeapoit 7 A.T'. Muanakansx

@DOH/T OLIEHOYHBIX CPEACTB PACCMOTPEH W OAOOpPEH METOAMYECKOM KOMHUCCUEH

NHOTOKY (nporokon Ne 5 ot 20.05.2024 1).

@OH]T OLICHOYHBIX CPEACTB aKTyaJU3UPOBAH, PACCMOTPEH U OJOOPEH METOINYECKOU

komuccueit THOTOKY (mpotokon Ne 8 ot 28.08.2024 1).

IIpencenarens METOAMYECKON KOMUCCUU ) N.A. Kpamapenko
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